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Gysi kampft bis zuletzt
Das Rennen um die Nachfolge
von Gewerkschaftsboss Paul

Rechsteiner bleibt offen. 37

A

Heute im «A»
Moderator Marco Fritsche iiber
Spinnen, Sex und Sodworscht -
und seine neue Show.

Italienische Meisterweine

CARATELLO

Einmal eine Generalsmiitze, bitte

Zuzwil Zum vierten Mal findet der Direktverkauf von Armeematerial in Zuzwil statt. In der Halle von Top CC
finden sich allerlei Militarprodukte; von tiberdimensionalen Suppenléffeln bis zu alten Feldflaschen.

Nicola Ryser
nicola ryserawilerzeitung.ch

An der Aussenfassade der Top
CCund in den Raumen der Hal-
le dominiert Camouflage. Zahl-
reiche Leute miandrieren zwi-
schen aneinandergereihten Kis-
ten, jede gefiillt mit anderen
Materialien. Mal sind es Batte-
rien, mal Biirsten in unterschied-
lichen Grossen, dann Fussballe
und Volleyballe oder am Ende
des Ganges Socken. Doch neben
alltdglichen Utensilien finden
sich auch besondere und unge-
wohnliche Stiicke: Generalsmiit-
zenmit einem goldigen Emblem
oben drauf, Suppenloffel so gross
wie eine normale Suppenschale,
Axte und Beile oder alte
Feldflaschen.

Die Armeeliquidation in Zu-
zwil, weltweit der grosste Direkt-
verkauf von Militdrgiitern an pri-
vate Kunden, wartet zum vierten
Mal mit einem breiten Angebot
an Armeematerial auf. Die Mes-
se ist dusserst populdr, besucht
wird sie durchschnittlich von bis
zu 30000 Interessierten, die
Utensilien aus dem Militir ergat-
tern wollen.

Qualitit und Preis sind
wichtige Faktoren

Fritz Dick, Organisator und Ge-
schiftsfithrer vom Dicks Army
Shop aus dem bernischen Lyss,
kennt die Griinde fiir die grosse
Machfrage: «Es hat mit der Qua-
litéit der Ware zu tun. Im Militdr
muss man das Material stets pfle-
gen, udem waren wir noch nie in
einem Krieg.» Ausserdem kinn-
ten sie als Aussteller mit den Prei-
sen variieren: «Lauft etwas weni-
ger gut, senken wir den Preis, das
macht enorm viel aus.»
Schliesslich hitten viele Kun-
den einen Bezug zur Schweizer
Armee, teilweise sogar nostalgi-
sche Erinnerungen, und interes-
sierten sich fiir das ausserge-
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wihnliche Angebot: «Bei uns
entdeckt man neben sehr niitzli-
chen Utensilien auch Gegenstin-
de, die man nicht in einem Gross-
warenhindler um die Ecke fin-
det. Das kann ein Lederriemli
oder ein Brotsack von 1896 sein.»
Watfen wiederum befinden sich
keine im Sortiment, dies habe mit
der anvisierten Kundschaft,
mehrheitlich Familien, zu tun.

Auch Materialien von
auslandischen Armeen

Angefangen hat Fritz Dick mit
dem Direktverkauf vor 29 Jahren.
Urspriinglich in der Exportbera-
tung tédtig, fand er Anfang der
Meunziger den Weg zum Verkauf
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von Armeematerial. «Als in die-
ser Zeit der Armeebestand von
800000 Minnern um iiber
einen Drittel gesenkt wurde, gab
esriesige Mengen an Ausriistung,
die auf den Markt gekommen
sind.» Zu Beginn hat er das Ma-
terial teilweise auf den Export-
markt gebracht, dann startete er
jedoch im Kleinverkauf einen
Versuch - mit {iberraschendem
Erfolg. « Die privaten Kiufer wa-
ren begeistert. Und das sind sie
immer noch.»

Stand zu Beginn ausschliess-
lich Schweizer Armeematerialim
Angebot, sind heute auch Pro-
dukte von auslindischen Armeen
dazugekommen; aus Deutsch-

land, Frankreich, Italien, Tsche-
chien, Bulgarien und teilweise
auch aus den USA. Nebst dem
Angebot ist auch die Ausstellung
gewachsen. In diesem Jahr fand
sie schweizweit, nebst Zuzwil, an
fiinf weiteren Standorten statt.

Nach zwei Stunden
raucht der Kopf

Auifallend sei, dass der Kernund
Charakter der Kundschaft sich
verandere, sagt Dick. «Heute
kommen viele junge Leute, die
Gegenstinde suchen, die eher
cool statt niitzlich sind.» Der Zu-
kunft der Armeeliquidation sieht
Dick positiv entgegen - auch
wenn die Ausstellung kaum mehr
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Ganz viel Camouflage: Nebst zahlreichen Kleiderstiicken finden sich an der Liquidation auch viele ungewohnliche Materialien.  Bild: Nicola Ryser

grisser werden kann, davon ist er
tiberzeugt. «Schon jetzt ist der
Kunde mit unserem riesigen An-
gebot ein bisschen iiberfordert.
Kommt man zu uns, ist man
schnell bis zu zwei Stundenin der
Halle beschiftigt. Danach raucht
der Kopf.» Es gebe darum regel-
maéssig Kunden, die mehrmals
vorbeikommen. «Es ist halt ein
Prozess, ein Event.»

Liguidation von Amme ematerial
Der Verkauf in Zuzwil dauvert noch
bis am Mittwoch, 10, Dezember,
und ist jeweils die ganze Woche
hindurch gedffnet. Weitere Infos
sind auf www dicks-armyshopch
Zu finden.



